IC Maritime Services
‘sigue dando pasos para
consolidar su apuesta
por el project cargo

Coordina el transporte de nuevos equipos
especiales entre la Peninsula y Canarias
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Operativa del envio de depésitos de acero inoxidable de méas de una tonelada cada uno.

»|C Maritime Services, especializa-
da en transitos, tanto nacionales
como internacionales, refuerza su
apuesta por el project cargo con el
desarrollo de nuevos proyectos. La
compariia madrilefia, con sede en
Coslada, coordiné durante los
meses de junio y julio el transporte
de varios equipos especiales entre
la Peninsula y las Islas Canarias.

ALFONSO ALDAY. Madrid

IC Maritime Services, dedicada al
transporte intermodal, con sede en
Coslada (Madrid), refuerza su
apuesta por el project cargo con el
desarrollo de nuevos proyectos,
segiin avanzaron a este periédico
responsables de la compafiia.

Por una parte, la transitaria coordi-
no6 el pasado mes de junio el envio
de cargas especiales que requirie-
ron de equipos con caracteristicas
especificas, principalmente contene-
dores ‘flat rack’, apropiados para el
transporte de bultos sobredimensio-
nados y piezas pesadas. La operati-
va consistié en el traslado de un
motor de obra desde el sur de
Madrid hasta Canarias. Para dicho
envio, el operador dispuso todos los
medios necesarios para el transpor-
te, tanto el trincaje como el conte-
nedor, perteneciente a la empresa.
“Disponer de equipos supone uno
de los principales handicaps que
suelen influir en la posibilidad de
realizar este tipo de servicios”,
explicaron los mismos interlocuto-

res. Entre las ventajas, apuntaron
la posibilidad de embarcar por el
puerto mas cercano o accesible,
“minimizando asi el habitual pro-
blema que sufren las navieras con
los retornos de este tipo de contene-
dores especiales, con el coste econd-
mico que supone”, afiadieron.

A este proyecto se sumé otro en
julio, consistente en el transporte
de depositos de acero inoxidable de
més de una tonelada cada uno. En
total, IC Maritime Services envi6
seis unidades desde el sur de Casti-
lla-La Mancha hasta Canarias. Los
equipos fueron embalados e izados
en la propia campa donde se encon-
traban y trincados con cinchas
resistentes para evitar que la mer-
cancia pudiese desplazarse. Para el
desarrollo de este project cargo, la
compailia utilizé dos contenedores
‘flat rack’ de 40 pies. Al cierre de
esta edicion, tenia previsto repetir
esta operativa a finales de julio con
las mismas mercancias.

Como ya adelanto este periddico, IC
Maritime Services se encuentra
desde el pasado afio en proceso de
expansiéon y consolidacién de sus
servicios de carga de proyectos. Ya
en 2018, participd en una operativa
de retorno de tutiles y piezas de
construccion de un parque edlico
desde Canarias hasta el norte de la
Peninsula. Esta experiencia llevo a
la compafiia a invertir en nuevos
equipos especiales, orientando par-
te de su estrategia comercial a la
gestion de este tipo de operativas,
apuntaron las mismas fuentes.
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Transportes A. Martin, con una flota propia de 300 tractoras y 350 cisternas, planea aumentar su mercado en Valencia.
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Martin y Pahalon aumentaran su
negocio de cisternas via compras

Ambas empresas planean hacer frente a mas adquisiciones en la
Peninsula Ibérica a través de su filial conjunta Transportes Santos

ANTONIO MARTINEZ. Valencia
Transportes A. Martin reforzara su
alianza con Pafialén para aumentar
su peso en el negocio de cisternas
de mercancias peligrosas via com-
pras, segin ha indicado a TRANS-
PORTE XXI Federico Martin, direc-
tor general de la empresa valencia-
na. Martin tiene ya bajo su prisma
una compafiia de transportes en el
entorno de Valencia.

El flotista, con un parque propio de
300 tractoras y 350 cisternas, quiere
crecer en el ambito peninsular con
nuevos activos cercanos a su base.
El vehiculo para las futuras com-
pras de ambos grupos sera la socie-
dad Transportes Santos, que Martin

y Pafalén adquirieron al 50 por
ciento en enero de 2017, una compa-
fifa de 50 camiones cisterna especia-
lizada en productos quimicos. Esta
ha sido el instrumento elegido para
varias operaciones de adquisicion
realizadas en los tltimos dos afios.
De hecho, a través de Santos, Mar-
tin y Pafialéon materializaron la
compra de Transportes Pedro Mar-
tagoén, Zozaya Cisternas y Transpor-

“Nuestro objetivo es
comprar otras cuatro

empresas de nicho en
Espafia antes de 2020”

tes Benisacar, sumando unos acti-
vos de 200 camiones cisterna para
engrosar su flota conjunta en pro-
piedad, asi como ventas de 30 millo-
nes de euros anuales.

Federico Martin ha explicado a
TRANSPORTE XXI que “nuestro
objetivo es comprar otras cuatro
empresas de nicho en Espafia antes
de finalizar 2020, asi como realizar
adquisiciones en Portugal”, opera-
ciones que se realizarian a través
de su filial Martin Portugal.

El empresario explica que “hoy la
colaboracion entre empresas es
muy importante para poder lograr
estabilizar al alza los precios a los
clientes, o creces o te mueres”.




